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CzesSc, jestem
Patryk topot!

Nazywam sie Patryk topot i od 2015 roku
zajmuje sie digital marketingiem. Razem z
zespotem stworzyliSmy ponad 300 stron
internetowych oraz przeprowadzilismy
ponad 600 kampanii reklamowych dla
matych i Srednich firm.

Czes¢ z naszych Kklientéow przygotowuje
teksty postow reklamowych samodzielnie.
Dla nich przygotowalismy 30+ schematow
postow, ktére wiemy, ze konwertuja.



8 schematow postow
promujacych webinar




SCHEMAT NR1

Zaczepienie grupy odbiorcow

Do wszystkich [nazwij lub okre$l swojq grupe odbiorcéw - np. Do
wszystkich programistéw/oséb, ktére chcg schudngé itp.]!

Wyobraz sobie, ze [opisz w 2-3 zdaniach krétkq historie
przedstawiajgcq cel klienta].

Brzmi zbyt pieknie?
A co jesli powiem Ci, ze to moze by¢ Twoja rzeczywistoS¢?

Wystarczy, ze juz teraz podejmiesz dziatanie i zapiszesz sie na
BEZPLATNY WEBINAR, podczas ktérego:

[wymien od mys$inikéw kilka punktéw, o czym bedzie szkolenie]
Dzieki wiedzy ze szkolenia:

[wymieA od mysInikéw kilka korzysci, jakie przyniesie to
odbiorcy]

Kliknij i zapisz sig juz teraz!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR 2

Obiekcje i neutralizacja

[Obiekcja 1, ktérg podziela Twoja grupa odbiorcéw]
[Obiekcja 2, ktérqg podziela Twoja grupa odbiorcéw]
[Obiekcja 3, ktérg podziela Twoja grupa odbiorcéw]

Ty tez tak uwazasz? To btqgd!
[Wymien od mysinikébw w kilku punktach, dlaczego to nie

prawda]

Chcesz pozna¢ wiasSciwe rozwiqzania, ktére pomogqg Ci
[korzysé]?

Zapisz sie na Bezptatne Szkolenie [tytut] i rozpraw sie z btednymi
przekonaniami raz na zawsze!

Kliknij przycisk i zapisz sie TERAZ!
[link do strony lgdujqcej]




SCHEMAT NR 3

Konsekwencje braku dziatania

Chciatbys [cel klienta], ale nie wiesz, od czego zaczqé?
A moze podjgteS juz jakieS dziatania, ale nie przynoszg one
zadnego rezultatu?

Tracisz [wymien, co odbiorca poswigca na nieskuteczne
dziatania, np.czas/pienigdze/energie] a i tak nic sie nie zmieniq,

przez co w konsekwencji zaczynasz sie poddawac...

Jesdli teraz nic z tym nie zrobisz by¢ moze juz zawsze [zobrazuj
niepozgdana przez odbiorce sytuacje].

Ale wcale nie musi tak by¢!
Zapisz sie na Darmowe Szkolenie [tytut] i dowiedz sig, jak:

[wymieA od mysinikéw, w kilku punktach czego dowie sie
podczas webinaru]

Wszystko to pomoze Ci [jak ta wiedza pomoze odbiorcy w
osiqgnieciu celu]!

Nie zwlekaqj i zapisz sig juz dzi§, zupetnie ZA DARMO!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMAT NR 4

Odpowiedz na czgste obawy

Chcesz dowiedzie¢ sie [gtéwne zainteresowanie], ale nie wiesz,
od czego zaczgc?

Zastanawiasz sie nad [cel, jaki chce osiggngé odbiorca], ale
boisz sie [problem/czesty btqd]?

Czesto stysze te obawy!

Na szczeScie ma coS§, co moze Ci pomaoc.

Juz teraz zapraszam na bezptatny webinar [tytut], podczas
ktérego opowiem Ci jak:

[wymieA od myslnikéw, o czym bedziesz méwit podczas
webinaru]

Dzieki tej wiedzy w koncu przestaniesz [zte dziatanie] i zaczniesz
[korzysé].

Nie zwlekaqj i zapisz sie juz dzi§, zupetnie ZA DARMO!
[link do strony Igdujqcej]




SCHEMATNR S5

Budowanie autorytetu

CzeSc!

Nazywam sie [imig i nazwisko] i jestem [w jakiej branzy
dziatasz].

Zajmuje sie [opowiedz w kilku krétkich zdaniach o swoich
dziataniach zawodowych].

Pomogtem juz [wstaw liczbe] oséb [jakie cele pomogtes
osiggngé tym osobom].

Jesli Ty rowniez chcesz [cel klienta] to juz teraz zapraszam Cie
na moéj webinar, podczas ktérego zdradze Ci, jak:
[wymien od mys$inikéw zakres webinaru]

A to jeszcze nie wszystko!
Przygotowatem dla Ciebie BONUS [wymiei bonus i korzysci z
niego ptyngce. Powiedz o warunkach jego otrzymania - jesli sq.

Np. tylko dla oséb obecnych na zywo]

Wszystko to powoli Ci:
[wymien od my$inikéw kilka korzysci]

Zapisz sie od razu i bqdz ze mnq za zywo!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR 6

Problem/Rozwigzanie/Przykiad

Czesto stysze od moich klientdbw pytanie o to, jak
[najczestsze pytanie klientéw]?

Pozwol, ze wyjasnie Ci to na konkretnym przyktadzie.
[Odpowiedz w kilku zdaniach na pytanie na konkretnym

przyktadzie].

Wiecej takich praktycznych informaciji znajdziesz na moim
bezptatnym szkoleniu [tytut].

Podczas tego spotkania, dowiesz sie m.in. o tym, jak:
[wymiei od mys$inikéw, czego dowie sig odbiorcal.

Nie zwlekaj i juz teraz zréb pierwszy krok do [cel klienta].

Kliknij, sprawdz szczegoty i ZAPISZ SIE od razu!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMAT NR 7

Dla kogo jest ten webinar

Co powiesz na darmowe szkolenie, dzigki ktbremu raz na
zawsze przestaniesz [zte dziatanie/zachowanie] i bez
problemu osiggniesz [cel klienta]?

[Tytut webinaru] to szkolenie dedykowane dla osbb,
ktore:

[wymiei od mys$inikéw, do kogo kierujesz swéj
webinar].

Kluczem do sukcesu w [jakiej dziedzinie?] jest [co jest
kluczem].

Dlatego wtasnie podczas tego szkolenia opowiem
Cio tym, jak:
[wymiei od mys$inikéw, co bedzie na webinarze].

Juz teraz sprawdz szczegoty i zapisz sie BEZPLATNIE!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR 8

Czy znasz ten problem?

Wiele os6b ma problem z [wymienh czesty problem grupy
odbiorcow].

Znasz to?

Moze to wynika¢ z [wyttumacz biedne przekonanie].
Jak sobie z tym poradzic?

[podpowiedz rozwigzanie problemu].

Wiecej na ten temat opowiem podczas darmowego
Szkolenia Online [tytut].

Dla osdb, ktore bedq na zywo, przygotowatem dodatkowq
niespodzianke! - jesli sq jakies dodatkowe bonusy

Nie przegap i zapisz sie OD RAZU!
[link do strony Igdujgcej]




15 schematow postow
sprzedazowych




SCHEMAT NR1

Efekt dotychczasowych dziatan

Zastanawiates sie kiedys [pytanie o korzysé dla odbiorcy, np. ile
mniej mégibys wazyé/ o ile lepsza mogtaby byé Twoja
kondycja], gdybys [robit co$ lepiej/ dziatat sprawniej/byt
systematyczny]?

Pamietasz na pewno, jak [dziatanie klienta, ktére byé moze juz
podejmowat].

lle czasu Ci to zajeto?
lle energii i poSwiecenia Cie to kosztowato?
Czy efekt byt wart Twojego wysitku?

A teraz wyobraz sobie, ze:

- nie musisz [wskaz, ze nie musi pracowaé cigzko, aby osiggngé
cel]

- nie musisz nawet [wskaz, czego jeszcze nie musi robié, aby
osiqgnqé cel]

Mozesz bez problemu [cel klienta].

Dotqcz do [nazwa produktu/ustugi] i dowiedz sie jak [korzy§é i
korzysé].

Kliknij i zapisz sig juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNR 2

Wyzwania + Rozwigzanie problemu

UWAGA!

Jeste$ [nazwij swojg grupe odbiorcow]?
Codziennie zmagasz sie z [wymien problem odbiorcy]?
Masz juz dos¢ [wymien problem odbiorcy]?

W [nazwa produktufustugi] znaojdziesz rozwigzanie
swoich problemow!

[wymiei od mysinikéw kilka korzysci, ktére osiggnie
dzieki dotgczeniu].

A to wszystko bez [co§, co jest trudne i wydaje sie dla
odbiorcy konieczne - ale nie jest]

Nie przegap tej szansy i DOtACZ JUZ DZIS!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 3

Prosty sposob na osiggnigcie celu

[cel klienta] jeszcze nigdy nie byto takie proste!

Dotqgcz do [nazwa produktufustugi] i poznaj skuteczny
proces, dzieki ktoremu [korzysé]

W ramach [nazwa produktu/ustugi] bedziemy:
[wymien w kilku punktach, co otrzyma klient]
[jakie korzy$ci mu to przyniesie?]

A to jeszcze nie wszystko!

To doskonaty sposéb, aby [ podaj dodatkowq wartosé].

Nie zwlekaj, kliknij i zapisz sie juz dzis!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 4

Zte VS Dobre dzialanie

[Brak dziatania/zte przekonanie/Brak efektéw - krétki opis
niepozgdanego stanu]

czy
[Osiggnigcie celu, satysfakcja, dziatanie - krétki opis
pozgdanego stanu]

A Ty co wybierasz?

Jesli chcesz [korzysé] i [korzysé] to ta propozycja jest witasnie
dla Ciebie!

Otwieramy zapisy do [nazwa produktu/ustugi], dzieki ktéremu:
[wymien kilka korzysci]
Dzieki niemu [wymien cele, jakie osiggnie odbiorcal].

Pamietaj, ze [zte dziatanie/brak dziatania] nie przyniesie Ci
[korzysci, ktére chciatby osiggngé].

Wszystko jest w Twoich rekach!

Dlatego kliknij i DOtACZ TERAZ!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNR S5

Opinie dotychczasowych klientow

[Fragment opinii klienta]
[Fragment opinii klienta]
[Fragment opinii klienta]

Jesli Ty rdwniez chcesz osiggnqcé takie wyniki i [cel klienta] to ma
dla Ciebie swietng wiadomos¢!

Wystartowali$my z zapisami do [nazwa produktu/ustugi]!
To kompleksowy program, w ktérym krok po kroku
przeprowadzimy Cie przez proces od [punktu A - podstawy do

punktu Z - jakie umiejetnosci zyska].

Dzieki niemu:
[wymien od mys$inikéw, co dzigki niemu osiggnie klient].

Ale Uwagal
Liczba miejsc jest ograniczona

Dlatego nie zwlekaj i zapisz sie juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNR 6

Historia zadowolonego klienta

Czy ten [nazwa produktu/ustugi] jest dla mnie?

Czy pomoze mi w [cel klienta]?

Czy na pewno rozwigze moj problem z [jakie problem]?

Jedli zastanawiasz sie nad dotgczeniem do [nazwa
produktu/ustugi], koniecznie przeczytaj te historie

[Krétki opis historii zadowolonego klienta].

Jak widzisz, dzieki [nazwa produktufustugi] mozesz bardzo
szybko i sprawnie osiggnqc¢ [cel klienta].

Jesli zalezy Cina [cel klienta], i w kocu chcesz przestaé:
[wymien od mys$inikéw kilka ztych nawykéw]
Juz teraz dotgcz do [nazwa produktu/ustugi]!

Uwaga! Mozliwos¢ dotgczenia jest ograniczona czasowo!

Wez sprawy w swoje rece i ZAPISZ SIE TERAZ!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 7

Otwarcie zapiséw [ Start sprzedazy

Wystartowali§my z zapisami do [nazwa produktu/ustugi]!

To rozwiqgzanie idealne dla Ciebie, poniewaz [w czym pomoze
klientowi].

Jedli chcesz osiggnqgé [cel klienta], koniecznie zapoznaj sie ze
szczegotami!

W [nazwa produktu/ustugi] znajdziesz miedzy innymi:

[wymien od mysinikéw zawartosé/zakres/narzedzia].

To wszystko pozwoli Ci:

[wymien od mys$inikéw kilka korzysci].

Jest jednak jeden haczyk - mozliwosé dotgczenia do [nazwa

produktu/ustugi] jest ograniczona czasowo!

Spiesz sig, nim ta szansa przejdzie Ci koto nosal

Kliknij i dotgcz juz dzié!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNR 8

Czesty problem + Rozwigzanie

Czy zastanawiate$ sie kiedy$ jak poradzic sobie z [czesty
problem klientéw]?

To czesty problem oséb, ktére [cheqg osiggngé cell].

Jest na to kilka sposobdéw - jednym z nich jest [rozwigzanie]
[opowiedz o rozwigzaniu w kilku stowach].

Jesli chcesz pozna¢ wiecej praktycznych wskazéwek i w konhcu
[osiggngé swéj cel] to koniecznie doitgcz do [nazwa
produktu/ustugi]!

Czeka Cie w nim:

[wymieh od mysinikéw zakres/korzysci]

Pamietaij, ze liczba miejsc jest ograniczona - dlatego nie zwleka;j!

Kliknij i zapisz si¢ TERAZ!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 9

Pigutka wiedzy

Jest wiele sposob6éw na osiggniecie [cel klienta].

Te 3 z nich sqg najskutecznigjsze.

[1Sposéb + rozwinigcie na 2-3 zdania]

[2 Sposéb + rozwinigcie na 2-3 zdania]

[3 Sposéb + rozwinigcie na 2-3 zdania]

Jesli zalezy Cina [cel klienta], i w kohcu chcesz przestaé:
[wymier od myS$inikéw zte dziatania]

To dotgcz do [nazwa produktufustugi] i osiggnij [cel
klienta].

Uwaga! Zapisy sqg ograniczone czasowo!

Wez sprawy w swoje rece i dotqcz juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNRI10

Historia + Przestroga

[wstep]

[Opowiedz o problemie]

[Wyttumacz jak OSOBA robita to zle]

[Pokaz co, zamiast tego powinni robié]
[wWyttumacz, jak Twéj produkt w tym pomoze]

Doigcz do [nazwa produktufustugi] i osiggnij [cel
klienta]

Uwaga! Zapisy do kursu trwajq tylko do [data]

Wez sprawy w swoje rece i dotqcz juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMATNRTI

Dlaczego warto?

Opis historii zadowolonych klientdow, kursantow, studentow

[Pan X byt w miejscu Y

Byto mu zle i nie dobrze

Miat problem z X
Konsekwencjqg tego byto Y
Zdecydowat sig na'Y

Miat obawy, ale zaryzykowat
Teraz ma X

Dzieki temu robi Y]

Dotqgcz do [nazwa produktufustugi] i osiggnij [cel
klienta]

Uwaga! Zapisy do kursu trwajq tylko do [data]

Wez sprawy w swoje rece i dotqcz juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 12

Dwa wyjscia

Juz niedtugo zamykamy zapisy do [nazwa produktu/ustugi].
To ostatnie dni, aby zadecydowac o tym, czy naprawde zalezy Ci
na [cel klienta].

Jesli chcesz w prosty i skuteczny sposéb [cel klienta] - dotgcz do
tego [nazwa produktu/ustugi].

Czas ucieka! Méwiqgc szczerze - masz dwa wyjscia.

Albo zostajesz w tym miejscu, w ktorym jestes i wciqz [zte
dziatanie].
Przez to mozesz mozesz nie [cel klienta] i wciqz zy¢ we frustracii.

Lepsza opcja?

Dotqczasz do [nazwa produktulusiugi] I razem z nami zmienisz
[zte dziatania] oraz naprawisz [konsekwencje
dotychczasowych ztych dziatan].

Dzieki [nazwa produktu/ustugi]:

[wymien od mys$inikéw korzysci]

a wszystko to w przyjemnej formie [w jakiej formie? nagran
wideo/checklisty/poradnikal]

Uwagal! Zapisy do kursu trwajq tylko do [data]

Wez sprawy w swoje rece i dotgcz juz teraz!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 13

Odpowiedz na czeste obawy V2

Chcesz nauczy¢ sie [gtéwna umiejetnoéé, na ktérej zalezy
klientowi], ale nie wiesz, od czego zaczqgé?

Zastanawiasz sie nad [cel, jaki chce osiggngé odbiorca], ale
boisz sie [problem/czesty bigd]?

Doskonale to rozumiem. To najczestsze obawy, ktére przytaczali
moi kursanci, zanim zdecydowali sie dotgczyé do [nazwa
produktu/ustugi].

A teraz, zatujq, ze nie zaufali mi wczesniej!

Ty mozesz dziata€ od razu.

Wtasnie rozpoczeli§my zapisy do [nazwa produktu/ustugi].

Dzieki [wiedzy, wskazéwkom, procesowi] w nim zawartym
naucz sie [korzyé¢| i w prosty sposéb zdobedziesz [cel klienta].

W Srodku czekajg na Ciebie:
[wymieh od mysinikéw, co wehodzi w skiad produktu/ustugi].

Jeste$§ gotdw na dobre na zmiany?

Wykorzystaj te szanse i zapisz sig juz dzis!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR 14

Wiem, dlaczego jeszcze Cig nie ma

Nie ma Cie jeszcze z nami?
Co Cie powstrzymuje przed podjeciem stusznej decyzji ?

Wahasz sig, poniewaz nie jeste$ pewny, czy ten [nazwa
produktu/ustugi] Ci pomoze?

Nie zastanawiaj sie dtuzej! Juz [wstaw liczbe] oséb
zaufato mojemu dosSwiadczeniu i skrupulatnie pracuje
nad swoim [cel klienta].

Jesli dalej sie wahasz, to przeczytaj opinie
dotychczasowych kursantéw i przekonaj sige, ze to
najlepsza decyzjq, jakg mozesz podjgc!

[Wymien 2 | 3 krétkie opinie lub umiesé opinie na
grafice]

Nie czekaj dtuzej - dotqcz juz dzis!
[link do strony sprzedazowej]




SCHEMAT NR15

Potwierdzenie efektow - Historia klienta

Czy to naprawde dziata?!

Oto historia [imie¢ klienta, ktéremu pomogtes/pomégt Twéj
produkt/ustuga], [kim jest Twéj klient, co bylo jego
najwigkszym problemem]

[imie Twojego klienta] tez byt kiedys w miejscu, w ktérym byé
moze Ty znajdujesz sie teraz. Bez perspektyw, bez szans na rozwo;
[podaj inne negatywne skojarzenial.

[opisz w kilku zdaniach “beznadziejng” sytuacije klienta].

Kiedy wydawato mu sig, ze nic wiecej nie da sie zrobic i chciat sig
poddag, kto$ polecit mu [nazwa produktu/ustugi].

[Opisz w kilku zdaniach, jak sytuacja zaczeta sie zmieniaé na
lepsze].

Teraz [imie Twojego klienta] jest juz w zupetnie innym miejscu.
[Powiedz, co osiggnqgt Twéj klient - ostateczny cel].

Ty mozesz by¢€ kolejng osobq, ktorej pokaze, w jaki sposdb zdoby¢
[pozadany efekt/cel klienta].

Wykorzystaj swojq szanse i dotgcz do [nazwa produktu/ustugi]
od razu!
[link do strony sprzedazowej]




7 schematow postow
do remarketingu




SCHEMAT NR1

Nie zapomniates czegos§?

Hej! Nie zapomniates czegos§?
Widziatem, ze interesujesz sie moim [nazwa
produktu/ustugi], ale wcigz [go nie pobrates/nie

dotgczytes].

Jesli chcesz [osiqgnqé korzyséfcel] to przejdz do
dziatania tu i teraz!

Dzieki temu [nazwa produktulusiugi] dowiesz sie
[korzysci] i nauczysz [umiejetnosci].

Nie odktadaj tej decyzji na potem, tylko dziataj TERAZ!

Kliknij i [pobierz/dotgcz] juz teraz!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR 2

Co wybierasz?

[Brak dziatania/zte przekonanie/Brak efektéw - kroétki
opis niepozgdanego stanu]

czy

[Osiggnigcie celu, satysfakcja, dziatanie - krétki opis
pozqgdanego stanu]

A Ty co wybierasz?

Jedli chcesz [korzys§é] i [korzy§é] to ten [nazwa
produktu/ustugi] jest wiasnie dla Ciebie!

Odbierz dostep OD RAZU i juz dzi§ podejmij dziatanie, ktore
przyblizy Cie do Twojego celu!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMAT NR 3

Czy na pewno to potrafisz?

To juz ostatnie dni zapiséw na [nazwa produktu/ustugi]!

Jesli zalezy Ci na tym, aby [korzysci] to nie mozesz
przegapic tej szansy!

Dzieki temu [nazwa produktufustugi] dowiesz sig, jak:
[wymienié od mys$inikéw zakres/korzysci].

To moze by¢ Twoj pierwszy krok do [osiggniecia celu].

Nie przegap i zapisz sie TERAZ!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMAT NR 4

Klucz do sukcesu

TikTak, TikTak!

Mozliwo$é dotqczenia do [nazwa produktu[usiugi] zaraz
przepadnie!

Wcigz nie ma Cie na liscie uczestnikbw?
Nadréb koniecznie ten btqd i przekonaqj sie, jak w prosty
sposoOb mozesz:

[wymien korzysci/umiejetnosci].

To juz ostatnia szansa na dotgczenie - nie zmarnuj jej!

Kliknij i zapisz sie TERAZ!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR S5

Ostatnie dni zapisow

Umiesz juz [umiejetnosé]?
Wiesz, jok [umiejetnoéé], aby osiqgng¢ [cel klienta]?

Jezeli nie mozesz na to pytanie odpowiedzieC “Zdecydowanie
TAK”, to koniecznie czytaj dalej!

Bez [kluczowa umiejetnosé] niemozliwe jest [cel klienta]. Taka
jest prawda!

[kluczowa umiejetnosé] jest kluczem do sukcesu [w jakiej
dziedzinie/w jakim temacie].

Dobrze wiem, o czym piszg. PoSwigcitem mndstwo czasu i
pieniedzy, aby opanowac te wiedze.

Ty nie musisz. Zadbatem o to, zeby méj [nazwa produktu/ustugi]
pomogt Ci zdoby¢ wszystko, czego potrzebujesz, aby [cel klienta]
i to w prosty sposoéb!

Dlatego skorzystaj ze sprawdzonych [technik, wskazéwek,
schematéw, przyktadéw itp.]

Dotqgcz od razu!
[link do strony Igdujgcej]




SCHEMATNR 6

Ostatnie dni zapiséw wersja 2

Naucz sie [umiejetnoéé] w zaledwie [wstaw liczbe] [godzin, dni,
tygodni]!

Czy wiesz, ze umiejetno$¢ [podaé jaka] decyduje o sukcesie [w
jakiej dziedzinie/w jakiej branzy]?

Ucze tego w [nazwa produktu/ustugi].

W moich [szkoleniach/kursach/webinarach] wzieto udziat juz
ponad [wstaw liczbe] uczestnikow.

Pokazatem im krok po kroku, jak [umiejetnoéé], aby zdoby¢ [cel
klienta].

Teraz z dumg patrzg, jak moi dotychczasowi kursanci osiggajq
Swietne wyniki i wspaniale radzg sie¢ w sytuacjach, z ktorymi
dotgd mieli wielki problem.

Ty tez tak mozesz!

Dotgcz do spotecznosSci osbb, ktdre wziety zycie w swoje rece |
spetniajg swoje marzenia!

Dostep niebawem zostanie zamkniety!

Kliknij i zapisz sie!
[link do strony lgdujgcej]




SCHEMAT NR 7

Ostatni dzien zapisow wersja 3

Dzisiaj drzwi do [nazwa produktufustugi] zostang
zamkniete!

Jesli chcesz zaczq¢ [dobre dziatanie] i nauczy¢ sig, jak
[umiejetnoéé] to juz naprawde ostatni moment!

Dzieki temu [nazwa produktu/ustugi]:

[wymiei od mys$inikéw korzysci]

Dotgcz, zanim bedzie za pdzno!
[link do strony Igdujgcej]




To juz wszystkie schematy postow
reklamowych. Mam do Ciebie 3
prosby:

ze sprawdzonych schematow

niesamowite materiaty

rozne strategie

POWODZENIA W PODROZY DO
OSIAGNIECIA SUKCESU!




Stworz z nami lejek sprzedazowy,
ktory zarabia 10.000 - 50.000 PLN
MIESIECZNIE

X Mamy doswiadczenie z ponad 550
kampanii w réznych branzach

KM Od 2021 roku nasi klienci to w 90%
internetowi twércy

X 9/10 kampanii uruchamiamy w ciggu 5 dni
od decyzji

Jesli zastanawiasz sie czego brakuje Twoim
kampaniom, aby w koncu przynosity zyski, a
nie tylko pusty zasieg i ruch na stronie

Umow bezptatng rozmowe



